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Описание

Цели проекта:

привлечение инвестиционных средств для создания химчистки;

обоснование экономической эффективности открытия химчистки;

разработка поэтапного плана создания и развития химчистки.

Описание проекта

месторасположение - г. Москва;

площадь арендуемого помещения – *** кв. м.;

график работы химчистки: ежедневно с 10:00 до 21:00.

Виды услуг:

химчистка текстильных изделий;

химчистка кожи и замши;

химчистка меха;

индивидуальная обработка сложных комбинированных изделий и ремонт;
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стирка текстильных изделий;

Средний чек:

химчистка текстильных изделий – *** руб.;

химчистка кожи и замши – *** руб.;

химчистка меха – *** руб.;

индивидуальная обработка сложных комбинированных изделий и ремонт – *** руб.;

стирка текстильных изделий – *** руб.;

Площади:

производственные помещения – *** кв. м.;

административные помещения – *** кв. м.;

подсобные и складские помещения – *** кв. м.

Финансовые показатели проекта:

Объем первоначальных вложений - 16,4 млн. руб.

Чистый доход (NCF) - *** млн руб.

Чистый дисконтированный доход (NPV) - *** млн руб.

Простой срок окупаемости (PB) - *** кварталов

Дисконтированный срок окупаемости (DPB) - 3,08 года

Индекс прибыльности (PI) - *** ед.
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Внутренняя норма доходности (IRR) - *** %

Точка безубыточности (BEP) - *** млн руб/квартал

Выдержки из исследования:

К 2014 г. число предприятий химической чистки и прачечных полного достигло ***, что на
***% превышает данные за 2012 г. Количество пунктов приема/выдачи заказов, так что
возросло, с *** (в 2012 г.) до *** (к июлю 2014 г.).

Сравнив данные об обеспеченности населения химчистками и прачечными в Европе (на
одно предприятие на *** тыс. жителей), США (на 10 тыс.) и Москве (факт на январь 2014 г.
– на *** тыс. постоянных жителей), то становится очевидно, что в столице концентрация
гораздо меньше.

Основным фактором влияющим на рост числа предприятий, является повышения качества
жизни жителей Москвы, и как следствие рост платежеспособного спроса.

У большинства московских сетей (“Блеск”, “Лисичка” и т.п.) пунктов приемки от *** до
***. “Леда” – насчитывает там примерно *** пунктов приема заказов. Смой
распространенной - является сеть химчисток “***”, общее число дополнительных точек
приема и выдачи, достигает ***.

Районами г. Москва, наиболее обеспеченными предприятиями химической чистки и
прачечными, в июле 2014 г. являются – Тверской (***), Пресненский (***) и Басманный
(***). Эти территории условно относятся к центру столицы. В то время как Соколиная гора
с десятью химчистками уже относится к спальным районам.

Стирка постельных принадлежностей и сорочек, услуга, которая доступна во всех
предприятиях химической чистки и прачечных г. Москва. Средняя цена на услугу за 1 кг.
белья составляет *** руб, за 1 рубашку – *** руб.

Загрузка химчистки будет осуществляться с учетом сезонных колебаний и по итогам
работы за первый год ее среднее значение составит ***% от номинального объема
реализации услуг. В 5-м квартале уровень загрузки химчистки составит ***%, а начиная с
6-го квартала, когда химчистка выйдет на полную мощность по объемам реализации услуг,
средний уровень загрузки за квартал с учетом сезонного фактора не опуститься ниже ***%.
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В структуре выручки предприятия примерно ***% приходится на чистку текстильных
изделий, ***% – на чистку кожи и замши. ***% приносят поступления от чистки меховых
изделий, ***% - от стирки текстильных изделий. Индивидуальная обработка и ремонт
изделий занимает ***% в структуре выручки химчистки.
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