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Описание

Цель проекта – ребрендинг компании, занимающейся изготовлением и реализацией
ювелирных изделий, определение целевой аудитории, эффективных каналов сбыта и
продвижения, построение стратегии продаж. Основным элементом является бренд бук.

Еще одной целью была подготовка компании к выставке, включающая разработку дизайна
выставочного стенда.

Выдержки из текста:

Потребитель «ххх» выглядит следующим образом:

Пол – Женщины – ххх%, мужчины – ххх%

Возраст – Ядро ЦА ххх лет,

ЦА – ххх лет,

потенциальная ЦА – ххх лет.

Черты характера - ххх

Предпочтения - ххх

Цель - ххх

Семейное положение - ххх
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Модель поведения - ххх

Социальный портрет – ххх

Для позиционирования ювелирных украшений было решено использовать ххх и ххх цвета –
цвета бренда ххх

На этапе брендирования товара было разработано ххх коллекций ювелирных изделий.
Определение новой главной концепции будущих коллекций - ххх. Для каждой коллекции
подобраны слоганы, которые отображают их дух и идею.

Оценочно бюджет маркетинга для компании «ххх» в 2013 году будет составлять ххх руб. С
учетом инфляции бюджет на 2014 г. и 2015 г. - ххх руб. и ххх руб. соответственно.
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